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TRAYECTORIA PROFESIONAL

Con la finalidad de que tengas un panorama detallado de mi
experiencia y habilidades pongo a tu disposición mi trayectoria
profesional, desde sus inicios hasta estos días.



EXPERIENCIA LABORAL 1988-1997:

Mi primer trabajo profesional fue en el estudio de diseño industrial "TRAZO DISEÑO" en
Guadalajara, contratado para un proyecto de diseño gráfico y poco después asignado
como líder de proyecto para el diseño de stands de ferias comerciales, luego
promovido a liderar la producción y montaje de los mismos. . Estas dos últimas
actividades se realizarían en otra empresa de los mismos propietarios “Carpintería y
servicios de Occidente SA. de CV ”a donde antes del primer año me reasignan como
parte del equipo de desarrollo de la compañía durante los próximos 8 años siendo un
elemento clave para pasar de un local de 400 m2 a una planta de 5.000 m2 con
fabricación de alta tecnología con cnc´.

CAMPO DE EXPERIENCIA

Diseño, fabricación, 
instalación y comercialización 
de equipamiento interior y 
acabados en los siguientes 
ámbitos:

Residencial
Comercial
Oficinas
Cadenas hoteleras
Franquicias
Bancos
Hospitales
Colegios
Clubes deportivos
Restaurantes
Clubes nocturnos
Bares y cafeterías
Consultorios
Exportaciones e importaciones
Comercio internacional
Expositor de producto en 
México, Estados unidos y 
Alemania.

RESPONSABILIDADES:

Diseño de producto / Mobiliario hotelero, cocinas residenciales y desarrollos,
carpintería hotelera y residencial, componentes prefabricados para cocinas y
carpintería. Marketing y promoción / desarrollo de listas de precios, políticas de ventas,
condiciones de venta, captación de nuevos mercados para componentes de cocina.
Desarrollo de líneas de producción / infraestructura, nuevas tecnologías-instalaciones.
Desarrollo de proveedores internacionales de materias primas. Gestión de personal /
en producción y en campo. Gestión de cuentas / ventas al consumidor final, ventas
corporativas, distribuidores. Fabricación de productos de superficie sólida (lavabos,
fregaderos y placas) así como su fabricación e instalación. Despliegue del
departamento de exportaciones / configuración de las líneas de productos de
superficie sólida y puertas de mdf con termofoil. Ferias en EE.UU. (Atlanta y Chicago),
diseño de exposiciones, montaje, atención de stands durante exposiciones y
seguimiento de clientes. Desarrollo de catálogos de productos, locaciones, sesiones
fotográficas, diseño gráfico, montaje de textos, impresión.



Inicios como emprendedor 1998-2000

Inicié operaciones con un capital de $ 50,000.00 pesos, tocando puertas en los
fraccionamientos con casas en construcción y realizando trabajos para clientes que me
siguieron luego de que dejé CASE por motivos personales. Inicialmente compré todos
los componentes en otras empresas y me ayudó con un instalador externo. Era una
empresa de una sola persona.



La experiencia de ventas y las recomendaciones de los mismos clientes comenzaron a crear un flujo de 
trabajo.



Posteriormente con los beneficios de los
trabajos iniciales comencé a adquirir
maquinaria básica y elementos periféricos
para la producción de muebles de cocina y
puertas enchapadas con acabado lacado e
un local de tan solo 140 m2



Una visión a largo plazo me motivó a
contratar personal auxiliar en administración,
diseño de cocinas y producción, así como
alquilar espacio de producción adicional en
el mismo pequeño edificio de tres pisos.



Con la necesidad de crecer y
aprovechar la experiencia
adquirida a lo largo del tiempo,
en un intento fallido, traté de
comenzar al mismo tiempo de
producir cocinas, a distribuir
productos de superficie sólida
fabricados por un productor local
y herrajes de la firma alemana
Hettich, que en ese momento
inició su primer intento de
hacerse un mercado en México.
Además de eso, debido a la
adquisición de tecnología
accesible para la producción de
componentes en MDF con
termofoil, iniciamos la
producción y venta de puertas
personalizadas a fabricantes de
cocinas. Así nació la imagen
comercial de Möbel & Küchen y
su primer línea de puertas bajo la
marca "FOILTECH"



Möbel & Küchen como unidad de negocio desaparece rápidamente debido a la falta de capital para respaldar los
inventarios, financiar a los clientes y promocionar sus productos. Así, mantenemos la producción y venta de puertas de
cocina a los fabricantes de cocinas bajo la marca FOILTECH, y el diseño, venta, fabricación e instalación de cocinas a
propietarios y constructores.



Conseguí captar una gran cuenta para obtener mayores volúmenes de trabajo e ingresos y logramos convertirnos en
su principal proveedor de cocinas para la mayoría de sus desarrollos en Nuevo Vallarta, Puerto Vallarta y Acapulco.
Este desarrollador se convirtió al mismo tiempo en el constructor de condominios de playa más importante de
América Latina, Grupo Vidafel hoy “Vidanta” Estos contratos se fabricaron en el pequeño taller.



Estos son algunos ejemplos de los contratos atendidos; Se diseñaron, fabricaron e instalaron más de 500
cocinas con entrega llave en mano en 4 años, de los cuales no tuvimos ni un solo reclamo de garantía.



LA ESPECIALIZACION

Hacer una sola cosa hasta que ser el mejor.

La buena administración de los recursos generados por los contratos de obra permite la
adquisición de la primera fresadora cnc con altas capacidades de mecanizado así como un
4º eje, dos cabezales y un revólver de 10 herramientas sobre la marcha. El buen historial
crediticio que se construyó desde un principio permite obtener financiación en Italia,
Alemania y España, lo que permitiría el futuro equipamiento tecnológico de Foiltech.
Entonces el negocio da un vuelco y se decide a no participar más en el mercado como
fabricantes de cocinas y otros trabajos afines para convertirse en el primer especialista en
México en la producción de puertas y accesorios a medida en mdf con termofoil, bajo un
esquema de fidelización de los clientes al no competir con ellos, aplicando todos los
recursos en una sola dirección: Equipos de producción de alta tecnología e instalaciones
tecnificadas, una oferta cautivadora y una investigación y desarrollo constante forjados en
Europa. (3 a 4 viajes anuales a las ferias, fábricas y salones de mayor relevancia en Alemania,
Italia y España) Así se inició un proceso acelerado para desarrollar una nueva gama de
productos para ofrecer al mercado dejando de ser fabricante de cocinas y convertirnos en
un proveedor reconocido en la industria del mueble. Los sólidos esfuerzos por ofrecer un
producto único y un servicio único dan sus frutos y esto permite alcanzar el punto de
equilibrio necesario para poder dedicarnos al 100% a una sola actividad:



La experiencia previa en el campo de los muebles de cocina y la fabricación, junto con una
mentalidad visionaria, fue la base para desarrollar soluciones de productos óptimas para los
fabricantes de cocinas, lo que generó un rápido crecimiento y una posición sólida en el
mercado.



Sumado a esta visión,
como factor
fundamental en el
desarrollo de
producto me inspiré
en el diseño y la
tecnología europeas
más avanzados en
combinación con
materias primas de
primer nivel, para
ofrecer con un tiempo
de entrega único en el
mercado un producto
personalizado con la
más alta calidad,
variedad y
vanguardia, en
componentes de
termofoil para cocinas
disponibles en
México.



1 Línea
9 Modelos
5 Acabados

3 líneas
33 Modelos
14 Acabados

CATALOGO 
2000 

CATALOGO 
2004



CATALOGO 
2005

7 Líneas
51 Modelos
47 Acabados



CATALOGO  
2008

La innovación continuó siendo un privilegio como punta de lanza de la
empresa, por lo que continuaron surgiendo nuevos desarrollos de
productos que continuarían cautivando al mercado.



CATALOGO  
2008
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2008



CATALOGO  
2008



EL EQUIPO

DIRECTOR GENERAL ADMINISTRATION FACTURACION GERENTE DE VENTAS

CUENTAS NUEVAS ATENCIÓN A CLIENTES PROGRAMACION

DESARROLLO 
HUMANO

OPERACIONES CONTROL DE CALIDAD DISEÑO Y 
COMUNICACION

RECEPCION



SALA DE JUNTAS

SHOWROOMSITE

OFICINAS

NUEVAS INSTALACIONES



Producción 1,500 m2 Bodega 600 m2 Bodega 2 200 m2 



TECNOLIGÍA Y EQUIPO DE PRODUCCIÓN



TECNOLIGÍA Y EQUIPO DE PRODUCCIÓN



Planta vehicular



Así, nos consolidamos como el primer proveedor del país especializado en la producción
de puertas termofoil a medida, líder nacional en su ramo, ofreciendo a sus clientes la
posibilidad de integrar cocinas con frentes del más alto nivel en su fabricación, materiales
y diseño. La constante innovación nos llevó a tomar posiciones de los showrooms de
cocinas más importantes a nivel nacional.





2009 CON UNA NUEVA IMAGEN Y UNA SOLIDA BASE DE MERCADO SE DA UN GRAN 
PASO







2010

Luego de un alto costo familiar y de salud, decido buscar una alianza con quien unirme para compartir el riesgo y
sumar el capital necesario para seguir creciendo. Por conveniencia administrativa surge una nueva empresa que
retoma lo mejor de Foiltech y nace Innovika S. A. de C. V. www.innovika.com.mx con tres socios nuevos con quienes
operamos solo cuatro meses debido al surgimiento de prontas diferencias.

2011

En tan solo 60 días se logra una substitución de socios la cual promoví por así convenir a mis intereses y se integra la
sociedad con los hermanos Alfonso y Rodrigo Obregón, dueños de las empresas TME y Kober que mantienen una
participación del 70%. Buscando realizar y validar en la práctica un nuevo modelo empresarial que se denomina
DELTA y al ver que mis socios en INNOVIKA deciden no se interesan en implementarlo registro una nueva empresa
“Innova tu interior S. de R.L. de C. V. dando comienzo a una nueva aventura, diseñando unas líneas de mobiliario para
cocina y para lo cual monto una fábrica después de casi dos años de desarrollo de producto.

2012

Mis socios me buscan para cubrir las necesidades de diseño de Innovika, lo cual decido aceptar a tiempo parcial para
no detener el desarrollo de mi nueva empresa y sus productos lo que resultó en lo que a estas fechas era la firma de
muebles para cocinas bajo el nombre autore. En ese momento decido vender toda mi participación accionaria a mis
socios en Innovika para capitalizar mi nueva empresa y me enfoco al 100% en aplicar lo aprendido hasta este punto
para hacer los mejores gabinetes de cocina en México.
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ANDARES 5065 RESIDENCES  / 115 Dep.

LATITUD PROVIDENCIA / 2 TORRRES 220 Dep.
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PROYECTOS INMOBILIARIOS 2012 / 24 Dep.
CASA GENERAL CORONADO / 20 Dep.

ZENIC / 6 TORRES-168 Dep. O
B
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PASAJE SAN JERONIMO/40Dep.

PROYECTOS INMOBILIARIOS 2012 / 16 Dep.



ZENIC / 6 TORRES x 28 Dep.

Stone Contractos / 6 Dep. Círculo Francés / 60 Dep.
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CASAS DE MEXICO
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CAEJ-CASA CRISTO DEL ARQ. LUIS BARRAGÁN
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2012 – 2018

Luego de crecer como proveedor líder
para los desarrollos verticales más
relevantes en Guadalajara y de darles un
servicio con un alto nivel de diseño,
calidad y precios competitivos el
resultado es ser buscado de nuevo por
los clientes por lo los contratos empiezan
a llegar de manera repetitiva.

En todos los casos no ha sido necesario
regresar a las obras para dar garantías de
ningún tipo, igual como en su momento
se hizo con las 500 cocinas fabricadas
para Vidafel, hoy Vidanta, hace más de 20
años.











2019-2021

Un nuevo gobierno toma el poder en México generando una profunda desconfianza en las
inversiones de nuestros clientes, por lo que todas las ventas en nuestro embudo se congelan. Al
mismo tiempo, debido a esta incertidumbre económica, nuestro flujo de caja se reduce a cero ventas
y cero cobros, convirtiéndose en una falta de ingresos total durante los primeros 4 meses de 2019
que finalizan con el cierre de las operaciones de Innova tu interior-autore cocinas, que venía
operando con más de 50 empleados y más de $ 50.000 USD en gastos mensuales fijos. Era
predecible que el resto del año sería igual de inestable, y sí, no se otorgó ningún contrato para el
resto de 2019 de ninguno de nuestros contratos esperados por lo que la dolorosa decisión fue
acertada.

Fue así que los siguientes dos años posteriores al cierre en junio de 2019 se convierten en los más
desafiantes de mi vida dado que decidí enfrentar y resolver los contratos en curso al momento del
cierre en lugar de aplicar para una quiebra. Teníamos en almacén de productos terminados y en la
línea de producción más de 250 departamentos contratados entre cocinas, muebles de baño, closets
y vestidores. Sin ingresos, con deudas bancarias, contratos de arrendamiento, facturas vencidas de
todos nuestros proveedores, estos compromisos se negociaron, atendieron y resolvieron durante los
pasados más de 24 meses con resultados sobresalientes ya que 225 de los varios contratos ya están
entregados y terminados en su totalidad, más del 90 % de las deudas están pagadas y los empleados
fueron liquidados. Para seguir avanzando me veo en la necesidad de abrir una nueva empresa en la
que pueda albergar la operación necesaria para gestionar y finalizar los contratos pero sin estar en
riesgo de parar la operación por algún embargo sorpresivo. Es así como surge la imagen de Columba
Cucine la que llega a ser al mismo tiempo la base sobre la que he venido resolviendo el problema y
generando mis ingresos personales durante los últimos dos años. www.columbacucine.com
Columba Cucine está terminando sus últimos proyectos.
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ONE  & ONLY / VILLA PACIFICO

ONE  & ONLY / VILLA ONE
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2023
LA NUEVA RUTA

Después de un largo proceso de desarrollo de producto ahora la nueva ruta es cristalizar los objetivos de
AERO GOLA SYSTEM a la vez que demostramos el nuevo modelo de empresa DELTA SYSTEMA.

D.I. Roberto Aurelio Casas Ornelas
www.aerogolasystem.com
www.deltasystema.com


